
Einladung 
• CHARISMA IN DER PATIENTENFÜHRUNG
 Handwerk oder/und Kunst?

• INTRA-ORAL-SCAN
 Analyse, Handhabung und Workflow

• SANFTE ZAHNKORREKTUREN
  Möglichkeiten der Aligner-Technologie

| REFERENT: DIPL. PSYCH. MARTIN SIMMEL

•  Jahrgang 1973, Studium der Betriebswirtschaftslehre und  
Psychologie in Regensburg

• Viele Jahre tätig als Psychotherapeut und Abteilungsleiter an der 
Ersten Deutschen Klinik für Traditionelle Chinesische Medizin in 
Bad Kötzting

• Jetzt Geschäftsführer der Professor Wühr und Simmel  
Gesundheits MANAGEMENT Systeme GbR und Mitinhaber der 
Praxisgemeinschaft Systemische Medizin PraSyMed in Regensburg, 
sowie Mitbegründer der Initiative Gesunde Unternehmen 

| TÄTIGKEITSSCHWERPUNKTE UND LEIDENSCHAFTEN

• Als Keynote-Speaker begeistert er sein Publikum auf Vorträgen, Symposien und 
Kongressen im In- und Ausland

• Als Autor und Referent widmet er sich neben Themen des erfahrungs- und handlungs-
orientierten Lernens und werteorientierten Führungssystemen auch der Bewältigung von 
Burnout-Phänomenen

• Als Lehrbeauftragter unterrichtet er an der Hochschule Studenten in den Themen der 
Emotionalen Intelligenz, Prävention und Gesundheitsbildung

| REFERENTIN: CLAUDIA BRETSCHNEIDER

• Ausgebildete Zahntechnikerin und CAD/CAM/CNC Fachkraft
• Betriebsleiterin white digital dental GmbH
• Workshop-Leiterin für Exocad Software

Die Teilnahmegebühr pro Veranstaltung und pro Person beträgt 89,00 EUR, die zweite 
und jede weitere Person aus der gleichen Praxis zahlt nur 79,00 EUR pro Person, die 
Teilnahmeplätze sind begrenzt und werden nach Eingang der Anmeldungen vergeben. 
Der Frühbucherpreis beträgt 69,00 EUR pro Person und ist bis 31.05.2018 gültig. Die 
Teilnahmegebühr für die Veranstaltung in Ingolstadt beträgt pro Person 93,00 EUR, die 
zweite und jede weitere Person aus der gleichen Praxis zahlt nur 83,00 EUR pro Person 
(Der Frühbucherpreis beträgt 73,00 EUR pro Person und ist bis 31.05.2018 gültig). Für 
die Veranstaltung in Bremerhaven fallen bei Buchung der Hafenrundfahrt Extrakosten in 
Höhe von 11,00 EUR pro Person an. Für kurzfristige Abmeldungen bzw. Nichterscheinen 
erheben wir eine No-Show-Gebühr von 50,00 EUR. Alle Preise verstehen sich zzgl. 19 % 
MwSt. Rabatte können nicht mit weiteren Gutscheinen oder Rabatten kombiniert werden.

Grazer Straße 8 | 28359 Bremen | dentaltrade.de | akademie@dentaltrade.de
FON +49 (0) 421 247 147-0 | FAX +49 (0) 421 247 147-9



FR, 07.09.2018 | AACHEN
Beginn: 13:00 Uhr  Hotel Pullman Aachen Quellenhof
  Monheimsallee 52 • 52062 Aachen
  Marion Steuer | 0174 9937807

FR, 14.09.2018 | BREMERHAVEN
Beginn: 11:45 Uhr  inkl. Hafenrundfahrt
  H.-H.-Meier-Straße 4 • 27568 Bremerhaven
Beginn: 13:00 Uhr  ohne Hafenrundfahrt
  ATLANTIC Hotel Sail City
  „Captain`s Lounge“ (19. Stock)
  Am Strom 1 • 27568 Bremerhaven
  Kai Therkorn | 0174 9937803

FR, 19.10.2018  | BERLIN
  Ameron Hotel ABION Spreebogen • Waterside
  Alt-Moabit 99 • 10559 Berlin
  Cornelia Uecker | 0174 9937805

FR, 26.10.2018 | INGOLSTADT
Beginn: 13:00 Uhr  Audi Forum
  Ettinger Straße • 85057 Ingolstadt
  Erlebnisführung in der Audi AG Ingolstadt
  Rainer Chovanec | 0174 9937804

 

 
Allgemeiner Ablauf: 
Beginn: Begrüßung durch dentaltrade (13:00 Uhr)

Block I: „CHARISMA IN DER PATIENTENFÜHRUNG
 Handwerk oder/und Kunst?“, Herr Dipl.-Psych. Martin Simmel
 (ca. 90 Min.)
Pause

Block II: „INTRA-ORAL-SCAN • Analyse, Handhabung und Worklfow“ und   
 „SANFTE ZAHNKORREKTUREN • Möglichkeiten der Aligner-Technologie“,  
 Frau Claudia Bretschneider (ca. 90 Min.)

Gemeinsames Abendessen (Open End)

| TERMINÜBERBLICK 

For t b i ld u ng

Zertifizierte

CME 
5

PUNKTE

Machen Sie sich fit

|  CHARISMA IN DER PATIENTENFÜHRUNG  
   HANDWERK ODER/UND KUNST? 

Wir alle kennen sie: Den charismatischen Arzt, die
charismatische Krankenschwester, die charismatische 
Therapeutin. Wir kennen sie nicht nur aus Fernseh-
serien. Wir kennen sie aus eigener Erfahrung. Es gibt 
sie wirklich. Was macht das Charisma dieser “Medizin-
menschen” aus? Haben sie besonderes medizinisches 
Wissen und Können? Natürlich! Zumindest scheint es 
so! Aber da ist noch mehr: Wie sie auftreten und sich 
geben, wie sie mit ihren Patienten und deren Angehörigen 
umgehen, wie sie Krisen handhaben – die ihrer Patienten und 
ihre eigenen, wie sie mit ihren Mitarbeitern umgehen, wie sie ihre 
Aufgaben und ihr Leben meistern.

Sie lernen,

• wie Sie Patienten gewinnen.

• wie Sie angemessen auf das individuelle Anliegen und die 

Bedürfnisse ihrer Patienten eingehen.

• wie Sie Patienten mit welchen Mitteln informieren, 

aufklären und langfristig betreuen.

• wie Sie verbal und nonverbal mit ihren Patienten kommunizieren.

• wie Sie mit schwierigen Patienten umgehen.

• wie Sie mit dem eigenen Stress angemessen umgehen.

|   INTRA-ORAL-SCAN

Analyse, Handhabung und Workflow

|  SANFTE ZAHNKORREKTUREN

Möglichkeiten der Aligner-Technologie

•  Aligner-Technik mit all ihren Möglichkeiten
•  Anwendung und Anwendungsbeispiele
•  Einblick in die Planung
•  Korrekturen und Zeitbedarf
•  Einblicke in die Materialien und Herstellung


